Samarbetsvillkor for foretag och butiker (iterforsiljare)

Dessa samarbetsvillkor reglerar samarbetet avseende bestillning, leverans och forsdljning av
Restaurang Nya Energikéllans kylda fardigrétter.

1. Avtalets karaktiar och bindning

Samarbetet ar icke-bindande och giller tills vidare utan krav pd bindningstid eller uppsédgning.
Parterna kan nédr som helst avsta fran att inleda eller fortsétta samarbete utan foregdende

uppsigning.
Aterforsiljaren har méjlighet att senast k1. 08.00 varje mandag avsta fran att ligga eller

acceptera redan lagda bestéllningar. For att bestillning ska vara giltig krévs skriftligt eller
muntligt godkdnnande fran Restaurang Nya Energikallan.

2. Bestillningsskyldighet och volymer

Det foreligger ingen skyldighet for Aterforsiljaren att ligga bestillningar. Samarbete innebér
inga krav pa regelbunden bestillningsfrekvens.

Minsta bestéillning uppgar till sexton (16) fardigrétter, motsvarande en (1) gra back, om inte
annat uttryckligen 6verenskommits mellan parterna.

3. Sortiment och valfrihet

Aterforsiljaren dger ritt att fritt vilja och kombinera produkter ur Leverantdrens sortiment
samt att variera volymer fran bestéllning till bestéllning, under forutséttning att minsta
bestillningsvolym enligt punkt 2 uppfylls.

4. Priser och avgifter

Samarbetet medfor inga startavgifter, fraktavgifter eller dolda kostnader. Endast faktiskt
bestillda och levererade produkter samt pant pa backar som faktureras i enlighet med vid var
tid géllande och dverenskommen prislista.

5. Leverans

Leverans sker kostnadsfritt och utférs av Leverantoren med egna kylfordon eller annan av
Leverantoren godkédnd kyltransport, i enlighet med géllande livsmedelslagstiftning och
tillampliga hygienkrav.

6. Avhimtning

Vid avhidmtning ansvarar Aterforsiljaren fullt ut for transport, hantering och efterlevnad av
géllande livsmedelslagstiftning fran och med tidpunkten for avhdmtning. Leverantéren
friskriver sig frén allt ansvar avseende livsmedelssidkerhet, temperaturhdllning och hantering

efter att kylda matrétter 6verldmnats.

7. Samarbetspartners och digital forsiljning



Genom externa samarbetspartners, sdsom exempelvis Foodla, kan Aterforsiljaren erbjudas
mdjlighet till onlineforsiljning och 6kad synlighet.

8. Icke-exklusivitet

Samarbetet ér icke-exklusivt. Detta innebér att bada parter har rétt att ingd samarbeten med
andra aktdrer utan begransning.

9. Vidareforsaljning
Aterforsiljaren dger inte ritt att silja Leverantorens kylda firdigritter till foretag, butiker eller

andra aktorer 1 syfte att dessa 1 sin tur ska sélja produkterna vidare, utan Leverantdrens
skriftliga godkénnande.
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